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B = plan de rigueur
annoncé par le premier
ministre  Frangois FILLON
dans le but de reduire le
deficit de [|'Etat detaille
diverses mesures donk une
qui conceme le relévement de la TVA de 5,5% a un
taux de 7% pour entre autre les secteurs du bati-
ment et celui de la restauration.

Activité des TPE

Commerces et services
en Indre et Loire P

Les tops
et les flops
en aolt 2011
Les tops Les flops
Laverie-pressing :+12,5% Automohile : -6,6
Esthétigue :+4,8% Restaurant : -53,0%
Pharmacie : +4,1% Charcuterie : -4,6%

L'évolution favorable du secteur des pressing
enregistrée le mois précédent se confirme
au mois d'aodit avec un chiffre d'affaires qui
connait une croissance supérieure a 12%...

Lire la suite

Les formations S
en décembre
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. Comment optimiser et entretenir .

A . S'inscrire
votre mémoire =
Lundi 5 décembre
. Le guide de sécurité internet
Lundi 5 décembre

S'inscrire
. S'initier a la bourse S'inscrire

Lundi 12 décembre

-]

Les résultats des TPE en 2010 ont repris de la
wvigueur par rapport & 2009, avec un chiffre d'affaires et
un bénéfice en hausses respectives de 0,9% et 2,1%.
Les TPE Francaises réalisent en moyenne un bénéfice de
34 000 €. Toutes ne sont cependant pas logées a la méme
enseigne. Retour sur une année dactivité avec |'étude
economique "Chiffres et commentaires 2010"

Lire la suite

Dossier

fFrrena T e - Réseaux sociaux...
wmesls —=| |es utiliser professionnellement
-:wi'\:blf Les réseaux sociaux sont plébiscités par un IargP:. pu_blic et mnn_ais-
viadeo zent un réel engouement. Ce moyen de communication est aussi en
train de se répandre dans le monde professionnel au point de devenir
un média a part entiére. Quel en est I'intérét pour les entreprises 7
Ce gu'il faut =avoir avant de ze lancer.

Lire la suite

2 Redoubler d'efforts...

Dans un climat daffaires morose, ol méme les spécialistes sem-
blent y perdre leur latin... quelgues astuces pour augmenter son
chiffre d"affaires, éviter les erreurs de gestion, améliorer son effica-
cité personnelle...

Protéger son patrimoine en temps de crise

De crise économique en crises financiéres, vos économies sont-elles
a l'abri des turbulences financiéres. Rencontre avec un conseiller en
gestion de patrimoine qui répondre a ces deux interrogations :

- vos économies sont-elles en danger ?
- comment faire pour les protéger 7

Voir la vidéo

Commercial

A La vente pour les non-commerciaux

otre savoir-faire premier n'est pas la vente, et peut-8bre méme
ne |'apprécier vous que peu. Malgré tout, I'acte de vente est indis-
pensable au bon fonctionnement de votre entreprize. Avec cette vi-
deo, premiére lecon d'un pro de la vente pour vous aider 2 mieux
appréhender I'acte de vente. Comment préparer un entretien de
vente et comment accueillir vos clients pour booster vos ventes.
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